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Om Litium

Litium AB (publ) ar en av Nordens ledande akttrer inom digital handel. Vi hjalper féretag inom B2B och
B2C att accelerera sin forsaljning, snabbt skala upp sin verksamhet, na nya marknader och samtidigt
skapa marknadsledande kundupplevelser online. Vi gor det genom att erbjuda en skalbar och
molnbaserad e-handelsplattform som ar byggd for tillvaxt. Vara kunder som Lindex, Tingstad och
Jollyroom, omsatter 6ver 20 miljarder kronor arligen online. Litium agerar tillsammans med sitt
partnernatverk pa den globala marknaden och &r noterat pa Nasdaq First North Growth Market. Arctic
Securities ar bolagets Certified Adviser och kan nas pa certifiedadviser@arctic.com eller +46 844 68
61 00. For mer information besdk gérna litium.se

Hemsida
www.litium.se

Investor Relations
https://www.litium.se/investor-relations
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Fortsatt stabil tillvaxt och genombrott
internationellt

Perioden 1 april — 30 juni 2022

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2022-06-30 till 67,2 MSEK (56,5 MSEK per
2021-06-30) vilket motsvarar en tillvaxt pa 18,8 % (21,7 %).

e Nettoomsattningen 6kade med 12,7 % till 16,7 MSEK (14,8 MSEK) med en bruttomarginal pa 69,2 %
(70,0 %).

e De repetitiva intakterna uppgick till 16,3 MSEK (14,2 MSEK) vilket motsvarar 97,5 % (95,9 %) av
nettoomsattningen. 87,5 % (88,0 %) av de repetitiva intakterna avsag abonnemangsintakter och
12,5 % (12,0%) avsag rorliga intakter.

e EBITDA uppgick till -0,8 MSEK (-0,8 MSEK) och resultatet fére skatt var -4,0 MSEK (-3,4 MSEK).

e EBITDA per aktie blev -0,05 SEK (-0,06 SEK) och nettoresultatet per aktie uppgick till
-0,24 SEK (-0,24 SEK).

e Investeringarna uppgick till 5,5 MSEK (5,1 MSEK), en 6kning med 8,3 % och per periodens utgang
uppgick likvida medel till 28,7 MSEK (21,1 MSEK).

Perioden 1 januari — 30 juni 2022

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2022-06-30 till 67,2 MSEK (56,5 MSEK per 2021-
06-30) vilket motsvarar en tillvéxt pa 18,8 % (21,7 %).

o Nettoomsattningen 6kade med 16,3 % till 31,7 MSEK (27,3 MSEK) med en bruttomarginal pa 68,6 %
(68,3 %).

e De repetitiva intakterna uppgick till 30,7 MSEK (26,3 MSEK) vilket motsvarar 97,1 % (96,5 %) av
nettoomsattningen. 86,1 % (85,8 %) av de repetitiva intédkterna avsag abonnemangsintakter och
13,9 % (14,2%) avséag rorliga intékter.

e EBITDA uppgick till -2,3 MSEK (-4,0 MSEK) och resultatet fore skatt var -8,7 MSEK (-9,2 MSEK).

e EBITDA per aktie blev -0,17 SEK (-0,28 SEK) och nettoresultatet per aktie uppgick till
-0,63 SEK (-0,64 SEK).

e Investeringarna uppgick till 11,7 MSEK (11,5 MSEK), en 6kning med 1,4 % och per periodens utgang
uppgick likvida medel till 28,7 MSEK (21,1 MSEK).

Litium ar byggt for att kunna skala ut pa en global scen. Plattformen ar designad for att driva effektiv
digital forsélining varlden éver och distribueras till marknaden via vart starka partnernétverk vilket ger
stor valfrihet for kunden. Modellen ger oss bade potential och férmaga att véxa utan granser. Darfor
kénns det extra bra att vi under kvartalet fatt ytterligare bevis pa modellens styrka genom att teckna
avtal med var forsta amerikanska kund. Helt i linje med vara tillvéxtplaner och det hdr genombrottet
banar vég for fler afférer framat. , ,

Patrik Settlin, vd
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Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR é&r Litiums viktigaste finansiella nyckeltal. Det visar vardet av de fasta och rérliga avtalsintékterna
de kommande 12 manaderna. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange sa har varje ny ARR-krona
ett hogt varde. | avsnittet ’kommentarer till den finansiella informationen” framgar hur ARR ber&knas.

ARR uppgick per 2022-06-30 till 67,2 MSEK (56,5 MSEK) vilket motsvarar en tillvaxt pa 18,8 % (21,7
%). Trots det oroliga varldslagets paverkan pa rérliga avtalsintakter uppvisar vi en stark tillvaxt under
kvartalet.

Litiums introduktion av Litium Commerce Cloud i slutet av 2021 innehdll forutom en ledande och
flexibel e-handelsplattform byggd pa den senaste tekniken, dven en ny tillvaxtbaserad prismodell.
Under en 6vergangsfas, nar befintliga kunder byter till nya modellen, kan bolagets ARR tillfalligt
paverkas negativt beroende pa sattet som ARR beréaknas. Fasta avtalsintakter som ARR-modellen
raknar in 12 manader framat, vaxlas delvis ut mot rérliga parametrar som i modellen istallet ses 12
manader bakat i tid. Detta kan vid inférandet ge en minskad ARR, beroende pa avtalsstrukturen i
respektive kundférhallande. Effekten, om den uppstar, ar tillfallig och bolagets bedémning ar att
utfallet totalt sett kommer att paverkas positivt av den nya prismodellen.

Litium har fortsatt tillvaxtfokus och féljer tidigare kommunicerade mal. Fér att optimera Litiums
mojligheter till skalbar och hog tillvaxt, samtidigt som vi férhaller oss till nya externa faktorer, valjer vi
dock att framat inte kvantifiera vara finansiella mal. Grafen nedan visar ARR-utvecklingen de senaste
10 kvartalen.

Annual Recurring Revenue — ARR (MSEK)
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Viktiga handelser under perioden

Kallelse till arsstamma i Litium AB (publ)

Den 5 april gar kallelse till arsstamman ut. Stamman halls den 5 maj 2022 i Setterwalls Advokatbyras
lokaler pa Sturegatan 10 i Stockholm.

Litium utser ny CFO

Den 21 april meddelar Litium att Elin Roglar har utsetts till ny CFO fran den 1 maj. Elin har under flera
ar varit redovisningschef for bolaget.

Kommuniké fran arsstamma i Litium AB (publ)

Den 5 maj publiceras kommunikén fran arsstamman i Litium.

Litium slapper ny studie: Hog forvantan pa tillvaxt i den digitala handeln mellan foretag

Den 18 maj slapper Litium sin arliga rapport om digital handel inom B2B for sjatte gangen, Nordic
Digital Commerce in B2B 2022.

Litium vinner kund i USA

Den 19 juni kommunicerar Litium att en stor amerikansk distributér av byggmaterial, med verksamhet i
over 20 delstater, har valt Litiums plattform som nav i sin nya e-handelslésning. Litium har darmed
vunnit sin forsta kund i USA.
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Vd har ordet

Litium utvecklas fortsatt starkt trots det
tuffare marknadsklimatet. Under andra
kvartalet 2022 vaxte var ARR med 19 % upp till
67,2 MSEK (56,5 MSEK), priméart drivet av nya
B2B-afférer och expansionerinom B2C. Ett
fint kvitto pa att var snabba, kraftfulla och
flexibla e-handelsplattform levererar det varde
och den avkastningsférmaga som efterfragas i
marknaden.

Litium ar byggt for att kunna skala ut pa en
global scen. Plattformen ar designad for att
driva effektiv digital férsaljning varlden éver
och distribueras till marknaden via vart starka
partnernatverk vilket ger stor valfrihet for
kunden. Modellen ger oss bade potential och
formaga att vaxa utan granser. Darfor kanns
det extra bra att vi under kvartalet fatt
ytterligare bevis pa modellens styrka genom
att teckna avtal med var forsta amerikanska
kund. Helt i linje med vara tillvaxtplaner och
det har genombrottet banar vag for fler affarer
framat.

EBITDA landar i niva med féregaende ar och ar
forbattrad under férsta halvaret. Vi vaxer med
Okat Id6nsamhetsfokus och siktar pa att
redovisa ett positivt rorelseresultat inom tolv
manader. Befintlig kassa kommer att ta oss till
ett ldge med positivt kassafléde dar Litium sen
kan vaxa vidare med en sjalvfinansierad
tillvaxtmotor.

Under kvartalet har handeln fortsatt méta
utmaningar i varuforsoérjningskedjor och
skiftande efterfragan pa grund av
inflationstrycket. Marknadsdata visar pa
minskande férsaljningsvolymer i
konsumenthandeln generellt och den digitala
handeln ar mest paverkad da den dven moter
héga pandemidrivna jamférelsetal. Nar vi
blickar framat indikerar olika framtidsindex och
prognoser att det makroekonomiska laget
sannolikt blir varre innan det blir battre. For
Litium finns dock en stor positiv motvikt till det
allmént dystra laget. Malmarknaden drivs i
grunden av en strukturell férandring och vi ar
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ratt positionerade for att méta den digitala
transformationen inom B2B, vilket gor oss
mindre kansliga for det inflationstryck som nu
paverkar marknaden i stort.

Jag kan med gladje konstatera att allt fler
partners och kunder véljer Litium som
plattform nar man vill bygga sin kommersiella
framgang. Tillsammans med vara
marknadsledande I6sningspartners har vi gjort
fler affarer med nya och befintliga kunder i
forsta halvaret 2022 dn nagon motsvarande
period tidigare. Vi tackar for fortroendet att fa
leverera tekniken som ni bygger era
fantastiska kundupplevelser pa och appladerar
er framfart.

Var egen och vara kunders fina utveckling har
nu ocksa gjort att Litium passerat milstolpen
20 miljarder SEK i sald volym pa arsbasis
genom plattformen. Kul, men bara bérjan. Vi
fortsatter investera i resurser, partnerskap
och produktutveckling for att starka
erbjudandet och var internationella narvaro.
Litium rising.

//Patrik
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Litiums erbjudande

Marknaden

Litiums malmarknad ar medelstora och stora
féretag som vill 6ka férsaljningen och kund-
lojaliteten samt 6ka sin narvaro i digitala
kanaler. Digitaliseringen av handeln har fatt
okad betydelse i och med COVID-19 dar den
digitala handeln 6kat varlden 6ver. Att finnas
tillganglig i de digitala kanalerna har varit
avgorande for manga bolags 6verlevnad. Aren
2020-2022 med COVID-19 har varit
omvalvande for handeln i stort och skapat
osakerhet men har dven lett till en stark tillvaxt
for e-handeln.

E-handeln har vuxit kraftigt under de senaste
aren. Enligt rapporten, European E-commerce
Report 2022, var tillvéxten i Europa under
2021 13% och omsatte 718 miljarder Euro.
Enligt rapporten E-commerce in Europe 2021
ligger Sverige i taten 6ver lander med hogst
andel av befolkningen som handlar online med
96% (i aldern 15-79 ar). Ovriga nordiska lander

Omsattning svensk e-handel
2011 - 2021 (Kalla: PostNord/HUI)
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Litium genomfor arligen en undersokning,
Nordic Digital Commerce in B2B 2022, som
behandlar framtid, drivkrafter och utmaningar
gallande digitala affarer mellan foretag (B2B).
Den baseras pa svar fran nastan 1000
respondenter i Sverige, Norge och Danmark.
Enligt den senaste rapporten, som lanserades i
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ligger ocksa hogt upp pa listan dar Danmark
har en andel pa 88%, Norge pa 93% och
Finland 95%.

PostNord/HUI Research arsrapport fér 2021
visar en tillvaxt pa 20% for e-handeln i
Sverige. Detta trots historiskt hoga
jamforelsetal ett ar tillbaka. Dock minskade e-
handelstillvaxten under hésten och det forsta
kvartalet 2022 landade pa negativ tillvaxt pa
minus 8%. Det framsta skalet &r fjolarets
extrema tillvaxttal om hela 53%. Men trots
nedgangen detta kvartal ar onlinehandeln
fortsatt stark.

Under aret vaxte dagligvaruhandeln mest (+35
%), mébler och heminredning (+27%) och
darefter hemelektronik (+23 %).

Omsattningen for svensk e-handel landade
under 2021 pa 146 miljarder kronor, vilket var
en bra bit 6ver prognosen pa 130 miljarder.

146
122
87
77
67 I I
2017 2018 2019 2020 2021

maj 2022, fortsatter betydelsen av digitala
kanalerna for B2B-féretagen att oka.
Rapporten visar att 67% av skandinaviska
B2B-foretag erbjuder forséljning i digitala
kanaler och 44 % rapporterar att pandemin
skyndat pa investeringarna ytterligare. 73%
raknar med att deras forséaljning online kommer
att fortsatta 6ka de kommande tre aren.

@ Litium



Rapporten finns tillganglig pa: https://content.litium.se/b2brapport2022

Forvantad 6kning av digital forsaljning inom 3 ar
Kalla: Litium Nordic Digital Commerce in B2B 2022
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Bild: Rapporten visar att 92% av grossisterna tror pa en 6kning av den digitala forsaljningen inom 3 ar.

Litium

Litium ar ett renodlat mjukvarubolag som
erbjuder en komplett |6sning for digital handel
(e-handel) genom plattformen Litium
Commerce Cloud. Plattformen levereras
primart via molnet och gor det enkelt for
foretag att starta digital handel, skala upp
verksamheten och darmed 6ka tillvaxten samt
expandera till flera marknader och/eller
kanaler helt utan begransningar. Litium
erbjuder en flexibel affarsmodell i linje med en
sa kallad SaaS-modell (Software as a Service)
dar kostnaden for Litiums kunder primart
bestar av en fast abonnemangsavgift.
Plattformen mojliggdr aven en steglos tillvaxt,
bland annat genom en sa kallad pay-per-use-
modell. Modellen har en dynamisk prissattning
som gor det mojligt for kunderna att betala
baserat pa volym och behov. Detta skapar en
lagre initial investering och gor det mojligt for
Litium att 6ka sina intékter i takt med att
kundernas forsaljning okar.

Litiums kunder

Litiums plattform for digital handel (e-handel)
ar anpassad bade for forsaljning till konsument
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(B2C) och forsaljning mellan foretag (B2B).
Litiums kunder bestar ungefar till halften av
B2C-kunder och till halften av B2B-kunder.
Detta gor att Litium har god kunskap om
affarsbehoven for detaljhandeln, e-handlare,
varumarken, grossister samt kvalificerad B2B-
forsaljning. Litium &r idag val positionerat med
goda mdojligheter att véaxa genom ett starkt
erbjudande och manga branschledande
referenskunder. Nagra exempel pa kunder
inom B2C ar Lindex, Jollyroom, Nordic Feel
och RevolutionRace. Exempel pa kunder inom
B2B inkluderar PostNord, Stralfors, BE group
och Tingstad.

Litiums plattform och erbjudande

Att vara snabb, omstallningsbar och flexibel ar
nyckelomraden for att lyckas i det digitala
landskapet. Litium plattform Commerce Cloud
erbjuder paketerad flexibilitet som underlattar
fér kunderna att vaxa sin digitala affar utan
begransningar, sa kallad limitless commerce.
Det gar snabbt att skala upp och agera pa nya
affarsmajligheter.
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Litiums plattform erbjuder fardigpaketerade
I6sningar som ger kunderna snabbhet och
minskar risken vid uppstart av en digital
handel. Féretag har ocksa flexibiliteten att
skapa unika kundupplevelser, kdra "headless’
och anpassa plattformen efter specifika
affarsbehov. Det gor att féretag kan vaxa
obegransat med Litium och inte riskerar att
hindras av plattformen. Litium tror inte pa
Oppna tekniska ramverk da det oftast leder till
hdga utvecklings- och férvaltningskostnader.

Kéarnan i Litiums plattform bestar av; en e-
handelsmotor som skdéter kampanjer och
ordermottagning (OMS), ett centralt
produkthanteringsverktyg (PIM) och ett
publiceringsverktyg (CMS). Delarna ar helt
integrerade och utgor tillsammans en komplett
16sning for digital handel, men kan aven
anvéandas var for sig, sa kallad headless.

| plattformen ingar dven Litium Accelerator,
som &r en paketering med fardiga funktioner
och Iésningar for en e-handel eller
aterforsaljarportal. Genom att bygga sin e-
handel pa en flexibel standardlésning, baserad
pa best practice, kan kunderna korta sin time-
to-market och i stéllet Iagga resurser pa det
som skapar mervarde och konkurrensférdelar.
Dessutom sénks framtida underhallskostnader
da Litium star for vidareutvecklingen av all
basfunktionalitet.

Litium har ocksa valt en sa kallad best-of-
breed-strategi som innebar att plattformen
innehaller alla viktiga karnfunktioner, men dar
bolaget arbetar tillsammans med ledande
teknologiaktorer for att erbjuda
spetsfunktioner. Detta for att standigt ligga i
framkant samt vara anpassningsbara till olika
kundkrav pa ett snabbt och kostnadseffektivt
satt. Litium Add-ons ar fardiga integrationer
som sparar kunderna tid och sékerstéller
kvalitet, exempel éar Nosto och Klarna.

Litium gor det dven mojligt att bygga och
starka varuméarket samt ge en enhetlig kund-
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upplevelse i alla forsaljningskanaler, sa kallad
unified commerce.

Partnernatverket

Litiums noggrant utvalda leverantérer av
specialistfunktioner och kringtjanster skapar
ett omfattande samt strategiskt viktigt
ekosystem. Till dessa teknologipartners hor
betalnings-leverantorer, olika typer av analys-
och sokverktyg, e-postmarknadsforing,
marketing automation samt andra system som
Litiums kunder har behov av for att optimera
sin forséljning och kundservice. Nagra
exempel pa teknologipartners ar Klarna, Nosto,
Loop54, Apsis och Voyado.

Litium far intdkter fran ekosystemet via olika
typer av intéaktsdelningsmodeller. Ekosystemet
ar strategiskt viktigt fér bolaget och méjliggor
en fortsatt stark och snabb tillvaxt. Den
digitala utvecklingen och handeln gar mycket
snabbt och ekosystemet ar en accelerator for
denna.

Litiums partnernatverk bestar dven av
implementationspartners, vilka ar centrala i
bolagets affarsmodell och det som goér den
skalbar. Natverket bestar av IT-konsultféretag,
e-handelsspecialiserade webbyraer och olika
typer av digitala kommunikationsbyraer.
Samtliga implementationspartners har hog
kompetens och lang erfarenhet inom digital
handel. Férsaljning och implementering av
I6sningen gors tillsammans med dessa
partners. Det ar darfor viktigt att bolagets
partners har ratt kompetens, ar affarsméassiga
och haller en hdg serviceniva. Litium arbetar
med de basta och gér alltid en noggrann
utvardering av de féretag som vill bli partners.

For att kontinuerligt kvalitetssakra och
utveckla kompetensen for utvecklare,
I6sningsarkitekter och séljare hos partners har
Litium ett certifieringsprogram. Totalt bedomer
Litium att mer an 600 personer idag jobbar
med Litiums plattform i Skandinavien. Exempel
pa implementations-partners ar Columbus,
Cloudnine och Knowit.
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Litium | sammandrag

Ekonomisk oversikt (SEK) Q22022 Q22021 Halvar2022  Halvar 2021
Repetitiva avtalsintakter 16 259 052 14 189 450 30771630 26 316 566
Repetitiva avtalsintékter andel i % 97,5% 95,9% 97,1% 96,5%
Nettoomséttning 16 679 747 14 795 855 31699 497 27262218
Tillvéxt nettoomséttning 12,7% 27, 7% 20,1% 25,4%
Abonnemangsintakter 14 232 905 12 489 732 26 489 224 22584168
Abonnemangsintékter, andel i % av repetitiva
avtalsintakter 87,5% 88,0% 86,1% 85,8%
Rorliga intékter 2026 147 1699 718 4282 406 3732398
Rorliga intakter, andel i % av repetitiva avtalsintékter 12,5% 12,0% 13,9% 14,2%
Bruttovinst 11544 062 10 355 943 21748188 18674 774
Bruttomarginal 69,2% 70,0% 68,6% 68,3%
EBITDA -844 271 -800 866 -2318 600 -4 007162
EBITDA% -5,1% -5,4% -7,3% -14,7%
EBITDA/ genomsnittligt antal aktier -0,05 -0,06 -0,17 -0,29
EBITDA/ genomsnittligt antal aktier efter utspédning -0,05 -0,05 -0,16 -0,27
Nettoresultat -4 008165 -3389 932 -8 657473 -9171722
Nettoresultat/genomsnittsnittligt antal aktier -0,24 -0,24 -0,63 -0,67
Nettoresultat/genomsnittligt antal aktier efter
utspadning -0,23 -0,22 -0,58 -0,62
2022-06-30 2021-06-30 2021-12-31
Annual Recurring Revenue ("ARR”) 67158 151 56 542 663 62210 904
Tillvaxt Annual Recurring Revenue 18,8% 21,7% 21,2%
Balansomslutning 109 308 621 87765 840 85261399
Eget kapital 91525 220 69 694 378 66 107 357
Antal aktier vid utgangen av perioden 16 586 201 14 252 201 14 252 201
Antal aktier vid utgangen av perioden vid full utspadning 17 425101 15377201 15 542 201
Genomsnittligt antal aktier for perioden 16 586 201 13 714 655 13 714 655
Genomsnittligt antal aktier for perioden vid full utspadning 17 650 651 14 839 655 14 922 165
Soliditet 83,7% 79,4% 77,5%
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Kommentarer till den finansiella informationen
Féregaende period redovisas inom parentes.
Intakter och bruttomarginal

Nettoomsattningen 6kade med 12,7 % till 16,7
MSEK (14,8 MSEK) med en bruttomarginal pa
69,2 % (70, %). Intaktsckningen drevs framst
av tillvéxten av abonnemangsintékter fran nya
kunder. Andelen repetitiva intakter uppgick till
97,5 % (95,9 %) av nettointakterna.

Intakterna ar till 6vervagande del fasta och
endast till en mindre del rorliga. De fasta
licensintakterna uppgick till 14,2 MSEK (12,5
MSEK) och bestod framst av aterkommande
abonnemangsavgifter. De rérliga intakterna
uppgick till 2,0 MSEK (1,7 MSEK) och har
genererats genom att Litiums kunder har en
prismodell som baseras pa volym, anvander
olika tillaggstjanster sdsom exempelvis
betallésningar och cloudlésningar, men dven
av extradebiteringar pa grund av nyttjande
utéver vad som ingar i respektive kunds
grundavtal.

Under 2021 introducerade Litium en ny
tillvaxtbaserad prismodell som innebar att
tekniken skalar automatiskt och dar kunden
betalar baserat pa anvandning och den
forsaljning som genereras genom plattformen.
| en 6vergangsfas kommer bolagets ARR-
berakning tillfalligt paverkas negativt som en
konsekvens av avsaknad historisk data.
Bolagets beddémning ar dock att utfallet
kommer att paverkas positivt av den nya
prismodellen.

De direkta kostnaderna uppgick till 5,1 MSEK
(4,4 MSEK) och inkluderar rérliga externa
driftkostnader samt direkta
forsaljningskostnader sasom direkta kostnader
hanforliga till teknologipartners och den
kickback som vara implementationspartners
erhaller vid inférséljningen av Litiums
erbjudande.

Pa kvartalsbasis ser vi att bruttomarginalen
kan komma att fluktuera pa grund av enstaka
handelser som kan, relativt sett, fa stor
paverkan. | takt med att var affar vaxer
kommer detta att minska. Marginalen for
helaren ger en rattvisande bild.
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Kostnader

Rorelsens kostnader uppgick till 22,9 MSEK
(20,7 MSEK) for andra kvartalet.

Personalkostnaderna uppgick till 9,9 MSEK
(9,8 MSEK) vilket &r i niva med samma period
foregaende ar.

Resultat

EBITDA-marginalen ligger pa samma niva som
jamforelsekvartalet och i absoluta tal uppgick
EBITDA till -0,8 MSEK (-0,8 MSEK). EBITDA
per aktie blev -0,05 SEK (-0,06 SEK) och
resultatet fore och efter skatt per aktie
uppgick till -0,24 SEK (-0,24 SEK).

Litium har ett tillvaxtfokus och avser att
fortsatt investera i produktutveckling,
marknadsféring och forsaljning. Syftet med att
gradvis och selektivt 6ka resurserna ar att
kunna méta en 6kad efterfragan av Litiums
erbjudande i Norden och internationellt samt
att sékerstalla ratt produkterbjudande och
intern kompetens. Detta har historiskt medfort
forluster men sedan 2020 har I6nsamheten
forbattrats. Skillnaden mellan intdkter och
kostnader fortsatter att minska och vi ser att
denna trend over tid kommer att vara
bestdende vilket drivs av den underliggande
skalbarheten i Litiums affarsmodell.
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Investeringar och avskrivningar

Investeringarna uppgick till 5,5 MSEK

(5,1 MSEK), en 6kning med 8,3 %.
Avskrivningarna for kvartalet uppgick till 3,2
MSEK (2,6 MSEK) vilket motsvarar en 6kning
med 23,0 %.

Finansiell stallning och kassaflode

Kundfordringarna uppgick till 10,8 MSEK
(10,0 MSEK).

I mars genomférde Litium en riktad nyemission

om 2 334 000 aktier till en teckningskurs om 15

kr per aktie. Emissionen dvertecknades och
tillforde bolaget 35 MSEK fore
emissionskostnader.

Periodens kassaflode fran den I6pande
verksamheten uppgick till 0,9 MSEK (2,1
MSEK). Likvida medel vid periodens utgang
uppgick till 28,7 MSEK (21,1 MSEK). Bolagets
checkrakningskredit uppgar till 5 MSEK (5
MSEK). Soliditeten uppgick vid periodens slut
till 83,7 % (79,4%).

Repetitivt avtalsvarde, ARR

Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per
2022-06-30 till 67,2 MSEK (56,5 MSEK per
2021-06-30) vilket motsvarar en tillvaxt pa
18,8 %.

Litium definierar Annual Recurring Revenue
(ARR) enligt féljande: fasta avtalsintékter for
de kommande 12 manaderna plus rérliga
avtalsintakter fér de senaste 12 manaderna
uppraknade enligt nedan formel. Bada delarna
ar exklusive antaganden om tillvaxt genererad
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av nya kunder, exklusive antagande om churn
(kunder som kommer att lamna Litium) samt
exklusive antaganden om positiv eller negativ
paverkan av omférhandlade kundavtal. Dock
minskas ARR med eventuella rabatter.
Arsvirdet for de rorliga avtalsintékterna
definieras som summan av de rérliga
avtalsintikterna for de fyra senaste kvartalen
uppraknat med tillvaxten jamfort med de fyra
narmast foregaende kvartalen.

(Q3+Q4 2021+Q1+Q2 2022) * (Q3+Q4
2021+Q1+Q2 2022) / (Q2+Q3+Q4 2021+Q1
2022)

Litiums introduktion av Litium Commerce Cloud
i slutet av 2021 innehdll forutom en ledande
och flexibel e-handelsplattform byggd pa den
senaste tekniken, aven en ny tillvaxtbaserad
prismodell. Under en 6vergangsfas, nar
befintliga kunder byter till nya modellen, kan
bolagets ARR tillfalligt paverkas negativt
beroende pa sattet som ARR beraknas. Fasta
avtalsintdkter som ARR-modellen raknar in 12
manader framat, vaxlas delvis ut mot rérliga
parametrar som i modellen istéllet ses 12
manader bakat i tid. Detta kan vid inférandet
ge en minskad ARR, beroende pa
avtalsstrukturen i respektive kundférhallande.
Effekten, om den uppstar, ar tillfallig och
bolagets beddmning ar att utfallet totalt sett
kommer att paverkas positivt av den nya
prismodellen.
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Ovrig information

Aktieagarinformation Narstaendetransaktioner

Fakta om Litiums aktie Under kvartalet har tva medlemmar i Litiums
styrelse uppburit ersattningar utéver

Marknadsplats: Nasdaq First North Growth styrelsearvodet for radgivningstjanster.

Market Summan av arvodena understiger 200 000
Namn: Litium
SEK.
Kortnamn: LITI
ISIN-kod: SE0O007387246 Risker och osakerhetsfaktorer

Antal aktier: 16 586 201
Antal roster: 16 586 201
Kvotvarde: 1,0 SEK
Antal aktiedgare: 3 317

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden
som ar framatblickande. Faktiska framtida
resultat kan skilja sig vasentligt fran dessa
uttalanden. Faktorer som kan paverka
bolagets resultat utgoérs av bland annat den
generella marknadsutvecklingen for digital

Finansiell kalender

Delarsrapport Q3 2022: 27 oktober 2022 handel, konkurrenssituationen, effekten av
Delarsrapport Q4 2022: 16 februari 2023 olika makroekonomiska omstandigheter,
Arsredovisning 2022: 30 mars 2023 teknisk utveckling, valutakurs- och

rantefluktuationer samt politiska risker.
Nuvarande och tillgénglig finansiering anses
vara tillracklig for att sakerstalla fortsatt drift.

Agare Antal  Kapital/roster
FastPartner AB 3240 328 19,54%
Swedbank Robur Microcap 1419 000 8,56%
Avanza Pension 1262 422 7,61%
TIN NyTeknik 1167 738 7,04%
Swedbank Forsakring 951740 5,74%
Tagehus Holding AB (RGG ADM-Gruppen AB) 910 000 5,49%
Aktia Nordic MIC 823 661 4,97%
Mikael Lindblom 817 823 4,93%
Arnas Forvaltning AB - Lars Karlsson 573 951 3,46%
Pension, Futur 283472 1,71%
Summa 10 storsta dgarna 11450135 69,03%
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Risker kopplade till COVID-19

COVID-19 har inte haft nagon avgérande
positiv eller negativ paverkan pa Litiums
befintliga affar da 6vervagande del av bolagets
intékter ar avtalsbundna. Vidare har Litium en
stor bredd i sin kundbas med kunder fran
manga olika branscher och segment. Vi ser
dock att vissa av Litiums existerande kunder
har haft temporéra likviditetsproblem och da i
enstaka fall valt att ga 6ver pa
manadsbetalning. Darutdver har vissa
potentiella kunder, pa grund av det osakra
laget, avvaktat med att investerai Litiums
produkterbjudande. Bedémningen framat ar att
COVID-19 inte kommer innebéra nagra 6kade
risker for Litiums tillvaxt.

Risker kopplat till det féorandrade
sakerhetslaget i omvarlden

Litium foljer utvecklingen I6pande for att
identifiera eventuella risker fér verksamheten.
Litiums kundbas ar huvudsakligen Nordisk, men
med flertalet kunder som har en
véarldsomspannande forséljning som i viss man
kan komma att paverkas. Da Litiums intakter till
overvagande del ar avtalsbundna kan vi i
dagslagen inte se nagon negativ paverkan pa
dessa. Utifran ett leveransperspektiv har vi ett
mycket begransat beroende i tva externa
teknikkonsulter som ar etablerade i Ukraina. Vi
ser inte nagon forhojd risk att detta paverkar
utvecklingen av Litiums plattform.
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Den finansiella informationen i denna rapport
har inte granskats av bolagets revisor.

Stockholm den 21juli 2022
Litium AB (publ)

Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)
Luntmakargatan 34

111 37 Stockholm
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Finansiell information

Denna kvartalsrapport har upprattats i enlighet med arsredovisningslagen och Bokféringsnamndens
allmanna rad BFNAR 2012:1 Arsredovisning och koncernredovisning (K3). Foér en mer detaljerad
beskrivning av bolagets redovisningsprinciper, se arsredovisningen fér 2021.

Resultatrakning 2022-04-01 2021-04-01 2022-01-01 2021-01-01
Belopp i SEK 2022-06-30 2021-06-30 2022-06-30 2021-06-30
Nettoomsattning 16 679 747 14 795 855 31699 497 27262218
Aktiverat arbete for egen rékning 2185223 2518113 4640641 5414110
Ovriga rérelseintakter 1610 4843 14 829 79 036
18 866 580 17318811 36354967 32755364
Rorelsens kostnader
Ovriga externa kostnader -9 695 217 -8354 467 -19329393 -18020 253
Personalkostnader -9 910 542 -9762554 -19140394 -18 739 617
Av/nedskrivningar av materiella och immateriella
anlaggningstillgangar -3159 404 -2 569 320 -6 330 098 -5121558
Ovriga rérelsekostnader -105 092 -2 656 -203 780 -2 656
Rorelseresultat -4 003675 -3370186 -8 648 698 -9128 720
Resultat fran finansiella poster
Ovriga ranteintakter och liknande intékter - - - -
Réntekostnader och liknande kostnader -4 490 -19 746 -8 775 -43 002
Resultat efter finansiella poster -4 008165 -3 389932 -8657473 -9171722
Resultat fore skatt -4 008165 -3389932 -8657473 -9171722
Bokslutsdispositioner - - - -
Skatt pa arets resultat - - - -
Arets/periodens resultat -4 008165 -3389932 -8657473 -9171722
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Balansrakning

Belopp i SEK 2022-06-30 2021-06-30 2021-12-31

Tillgangar

Anlaggningstillgangar

Immateriella anlaggningstillgangar

Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten och

liknande arbeten 64 543 914 53 859 634 59 006 641

Programvaror 1321876 - 1335901
65865 790 53 859 634 60 342 542

Materiella anlaggningstillgangar

Férbattringsutgifter pa annans fastighet - 17 886 4787

Inventarier, verktyg och installationer 758 091 1151224 945 907

758 091 1169110 950 694
Finansiella anlaggningstillgangar
Andelar i koncernféretag 117700 117 700 117 700
117700 117700 117 700

Summa anlaggningstillgangar 66 741581 55146 444 61410 936

Omsattningstillgangar

Kortfristiga fordringar

Kundfordringar 10 825 098 10 091537 9808 805

Ovriga fordringar 45 804 352476 49 967

Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 3011828 1054 807 2829 834
13882730 11498 821 12 688 606

Kassa och bank 28 684 310 21120 575 11161 857

Summa omsattningstillgangar 42 567 040 32619 396 23850463

Summa tillgangar 109 308 621 87765 840 85261399
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Balansrakning

Belopp i SEK 2022-06-30 2021-06-30 2021-12-31
Eget kapital och skulder
Eget kapital
Bundet eget kapital
Aktiekapital (16 586 201 aktier) 16 586 201 13177109 14 252 201
Fond for utvecklingsutgifter 64178 708 46 244 558 58 283 544
80764 909 59 421667 72535745
Fritt eget kapital
Overkursfond 151604 284 130 403 140 119 856 848
Balanserad vinst eller forlust -132186 500 -110 958 707 -113 430 368
Periodens resultat -8 657473 -9171722 -12 854 869
10 760 311 1027271 -6 428 389
Summa eget kapital 91525 220 69 694 378 66 107 357
Langfristiga skulder
Ovriga skulder till kreditinstitut - 916 658 -
- 916 658 -
Kortfristiga skulder
Skulder till kreditinstitut - - 416 654
Leverantorsskulder 4991940 4827 869 6332779
Skulder till koncernféretag 828 145 830 020 828145
Skatteskulder 295109 595 760 560 921
Ovriga kortfristiga skulder 2 755 851 1436 209 1808 705
Upplupna kostnader och férutbetalda intékter 8912 356 9464 946 9206 838
17783 401 17154 804 19 154 042
Summa eget kapital och skulder 109 308 621 87 765 840 85261399

17 (21)

@ Litium



Kassaflodeanalys 2022-04-01 2021-04-01  2022-01-01 2021-01-01

Belopp i SEK 2022-06-30 2021-06-30 2022-06-30 2021-06-30

Den I6pande verksamheten

Resultat efter finansiella poster -4 008165 -3389932 -8657473 -9171722

Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet,

mm 3159 404 2569 320 6330098 5121558
-848 761 -820 612 -2327375 -4 050 164

Betald inkomstskatt - - - -

Kassafléde fran den lopande verksamheten fore
forandringar av rorelsekapital -848 761 -820 612 -2 327375 -4 050164

Kassaflode fran férandringar i rorelsekapital

Okning (-) /Minskning (+) av rérelsefordringar 764 014 1593 700 -1194 125 984 627
Okning (+) /Minskning (-) av rérelseskulder 988 464 1356 535 -953 984 -3191756
Kassafléde fran den I6pande verksamheten 903 717 2129 623 -4 475 484 -6 257293

Investeringsverksamheten

Forvarv avimmateriella anlaggningstillgangar -5 450 241 -4984569 -11474496 -11279 897
Forvarv av materiella anlaggningstillgangar -45 490 -88 611 -186 249 -219 106
Kassafl6de fran investeringsverksamheten -5495731 -5073180 -11660745 -11499003

Finansieringsverksamheten

Nyemissioner 10 000 - 35010000 26 199 993
Emissionskostnader -330 064 -151000 -928 564 -1502 000
Salda teckningsoptioner -6 100 - -6 100 -
Nyupptagna lan - - _
Amortering av lan -166 652 -250 000 -416 654 -500 000
Kassaflode fran finansieringsverksamheten -492 816 -401000 33658682 24197993
Periodens kassaflode -5084 830 -3 344 557 17 522 453 6 441697
Likvida medel vid arets/periodens ingang 33769140 24 465132 11161857 14 678 878
Likvida medel vid arets utgang 28684 310 21120 575 28684 310 21120 575

Eget kapital

Bundet eget kapital Aktiekapital  Fond for utv.utgifter
Ingdende balans 1jan 2022 14 252 201 58283 544
Transaktioner med agare

Nyemission 2334000

Summa 16 586 201 58 283 544

Omforing mellan poster i eget kapital

Omforing till fond for utv utgifter 5895164
Summa 5895164
Vid periodens utgang 30 jun 2022 16 586 201 64178 708
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Fritt eget kapital Overkursfond Balanserad vinst el forlust Arets resultat
Ingaende balans 1jan 2022 119 856 848 -113 430 368 -12 854 869
Transaktioner med agare

Nyemission 32676 000

Utgivna teckningsoptioner -6 100

Kostnader fér nyemission -928 564

Summa 151604 284 -113 436 468 -12 854 869
Omféring mellan poster i eget kapital

Omforing till fond for utv utgifter -5 895164

Disposition enl arsstammobeslut -12 854 869 12 854 869
Summa -18 750 033

Periodens resultat -8 657473
Vid periodens utgang 30 jun 2022 151604 284 -132186 501 -8657473
Eget kapital

Bundet eget kapital Aktiekapital  Fond for utv.utgifter
Ingaende balans 1 jan 2021 13177109 45262 357
Transaktioner med égare

Nyemission 1075092

Summa 14 252 201 45262 357
Omféring mellan poster i eget kapital

Omforing till fond for utv utgifter 13 021187
Summa 13 021187
Vid periodens utgang 31 Dec 2021 14 252 201 58 283 544
Fritt eget kapital Overkursfond Balanserad vinst el forlust Arets resultat
Ingaende balans 1jan 2021 96 233 948 -81523 450 -18 981856
Transaktioner med agare

Nyemission 25124 900

Utgivna teckningsoptioner 96 125

Kostnader for nyemission -1502 000 -

Summa 119 856 848 -81427 325 -18 981 856
Omféring mellan poster i eget kapital

Omforing till fond for utv utgifter -13 021187

Disposition enl arsstammobeslut -18 981 856 18 981 856
Summa -32003 043 -
Periodens resultat -12 854 869
Vid periodens utgang 31 dec 2021 119 856 848 -113 430 368 -12 854 869
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Eget kapital

Bundet eget kapital Aktiekapital  Fond for utv.utgifter
Ingdende balans 1 Jan 2021 13177109 45262 357
Transaktioner med égare

Nyemission 1075092

Summa 14 252 201 45262 357
Omforing mellan poster i eget kapital

Omforing till fond for utv utgifter 982 201
Summa 982201
Vid periodens utgang 30 jun 2021 14 252 201 46 244 558

Fritt eget kapital Overkursfond Balanserad vinst el forlust Arets resultat
Ingaende balans 1 Jan 2021 104 203 148 -89 492 649 -18 981856
Transaktioner med dgare

Nyemission 26 199 992

Utgivna teckningsoptioner

Kostnader fér nyemission -1502 000

Summa 130 403 140 -90 994 649 -18 981856
Omféring mellan poster i eget kapital

Omforing till fond for utv utgifter -982 201

Disposition enl arsstammobeslut -18 981856 18 981 856
Summa -19 964 057 -
Periodens resultat -9171722
Vid periodens utgang 30 jun 2021 130 403 140 -110 958 706 -9171722
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